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PROGRAMMA SVOLTO


CONOSCENZE o CONTENUTI TRATTATI:
MODULO STRUMENTI
Strumenti operativi
Relazioni tra grandezze
I rapporti e le proporzioni
I calcoli percentuali
I riparti proporzionali semplici diretti

MODULO 1 – IL SISTEMA AZIENDA E I SUOI ELEMENTI:
UD1 Tipologie di aziende
I bisogni e l’attività economica
I risultati dell’attività aziendale
Combinazione e remunerazione dei fattori produttivi
I   settori dell’attività economica
L’azienda come sistema: relazioni dell’azienda con i mercati e con l’ambiente
La classificazione delle aziende
UD2 L'azienda come sistema
Il sistema azienda e i suoi elementi costitutivi
Le relazioni dell'azienda con i mercati e con l'ambiente
La forma giuridica dell'azienda
Dimensioni aziendali
La localizzazione dell'azienda
UD3 Le funzioni aziendali ed i modelli organizzativi
L'organizzazione dell'azienda
Le funzioni aziendali 
Gli organi aziendali
I modelli organizzativi di base

MODULO 2 – GLI SCAMBI ECONOMICI DELL’AZIENDA:
UD1 Il contratto di compravendita
Aspetti giuridici e tecnici della compravendita
Il tempo ed il luogo di consegna
Le clausole relative all'imballaggio ed al pagamento
UD2  I documenti della compravendita
Dalle trattative alla stipulazione del contratto
La fattura immediata
Il DDT e la fattura differita
Lo scontrino fiscale e la ricevuta fiscale
UD3 L'Imposta sul Valore aggiunto
Caratteri dell'IVA
Classificazione delle operazioni ai fini IVA
La base imponibile IVA
Gli sconti mercantili
Le spese accessorie
L'imballaggio in fattura
Fattura a più aliquote IVA

MODULO 3 – IL CREDITO E I CALCOLI FINANZIARI:
UD1 La remunerazione del credito: l'interesse
Il concetto di interesse
Le formule dirette e inverse dell'interesse
Il montante
UD2 – Il pagamento anticipato di un debito: lo sconto (CENNI)
Il concetto di sconto
Le formule dirette dello sconto commerciale
Le formule inverse dello sconto commerciale
Il valore attuale commerciale


[bookmark: _GoBack]ATTIVITA’ ASSEGNATE PER COLMARE LE LACUNE
DI  VALUTAZIONI  RIPORTATE  ALLA  SUFFICIENZA
(Recupero Autonomo)

ATTIVITA’ ASSEGNATE PER COLMARE LE LACUNE DI VALUTAZIONI RIPORTATE ALLA SUFFICIENZA

1.	Modulo Strumenti: verifica di fine Modulo pp. 26-28. Esercizi 2.1 a 2.17 pp. 280-281(percentuali); esercizi 3.1 a 3.5 p.283, 3.32 a.3.35 p.288 (sopra cento e sotto cento);es. 4.1-4.6 (riparto semplice diretto)
2.	Esercizi sulle fatture: verifica di fine modulo pp. 156-159. Esercizi 3.1 a 3.3 pp. 326 (fattura ad una aliquota); Es. 3.23 a 3.31 pp. 331-334 (fattura a più aliquote
3.	Esercizi su interesse: es da 1.3 a 1.12 pag 338, es. da 1.30 a 1.39 pag. 341.



ARGOMENTI  FONDAMENTALI
OGGETTO  DELLE  PROVE  D’ESAME  DI SETTEMBRE
(Sospensione del Giudizio)
In sede di esame di riparazione gli argomenti oggetto delle prove saranno:

Saper fare calcoli percentuali e riparti semplici diretti
La fattura immediata e differita ad una o più aliquote
Calcolo di interesse e Montante



Torino, il   06/06/2019

Il Docente
 Giuseppe Grieco
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